Der intake-Praxiskurs 
«Verkauf Aussendienst/Innendienst»
Sie interessieren sich für den Verkauf im Aussen- oder Innendienst?

Sie haben sich kaufmännisch weitergebildet oder schon in einem Büo gejobt?

Sie können mit einem  PC umgehen?

Sie wollen Neues lernen und weiterkommen im Leben?

Sie achten auf Ihr gepflegtes Äusseres?

Sie können sich in Deutsch mündlich wie schriftlich gut verständigen?

Ja? Dann könnte das ein nächster Schritt in die Zukunft sein:
Im Praxiskurs «Verkauf Aussendienst/Innendienst» werden sie intensiv und praxisorientiert auf die Verkaufsaktivitäten im Aussendienst und im Innendienst vorbereitet resp. geschult. 

Sie trainieren während vier Wochen an jeweils fünf Kurstagen pro Woche verschiedenste Verkaufstechniken und die Verkaufsgespräche am Telefon und bei Kundinnen und Kunden draussen vor Ort.

Sie lernen, sich selbst optimal und wirkungsvoll zu präsentieren. Sie gewinnen an Sicherheit, Persönlichkeit – Sie treten gewinnend auf.

Sie lernen, Ihre Arbeit im Verkauf effizient einzuteilen und Ihre Verkaufsaktivitäten im Aussendienst optimal zu planen.

Sie können Zusammenhänge erfassen und lernen nach dieser Analyse in verschiedenen Situationen des Verkaufs richtig und zielsicher zu handeln. Sie überzeugen im richtigen Moment.

Die nächsten Kurse im 2011 finden an folgenden Daten statt:
Kurs 1
06. Februar 
bis 
02. März 2012

Kurs 2
14. Mai 

bis 
12. Juni 2012

Kurs 3
27. August 
bis 
21. September 2012

Kurs 4
22. Oktober 
bis 
16. November 2012

Gezielte Inhalte für den Verkauf Aussen- & Innendienst:

Lerntechnik / Kommunikation / Verkaufstechnik / Verkaufsplanung / Marketing / Präsentationstechnik / Persönlichkeit und Selbstmarketing / Exkursion / Bewerbungstraining für Stellen im Verkauf

Preis:

Der 4wöchige Praxiskurs inkl. Lehrmittel und Zertifikat zum Preis von 
CHF 3 200.-

Dauer:

160 Lektionen verteilt auf 20 Kurstage

Ort: 

In den hellen und freundlichen Seminar-Räumlichkeiten der intake ag am Zentweg 17a in 3006 Bern. Gut erreichbar mit den öffentlichen Verkehrsmitteln. Beschränkte Anzahl Parkplätze stehen zur Verfügung.

Detaillierte Kurszeiten:

Die detaillierten Kurszeiten erhalten Sie ca. 10 Tage vor Kurs-Beginn.

Abschluss:

Bei mind. 80% Kursbesuch erhalten die Teilnehmer das intake-Zertifikat „Verkaufskurs-Aussendienst & Innendienst“

Anmeldung:

Sie können sich direkt bei Simon Niederhauser Tel. anmelden 
(031 914 40 40) oder auch auf unserer Website www.intake.ch

Für inhaltliche Fragen steht Ihnen der Kursleiter gerne zur Verfügung:

Simon Niederhauser, intake ag, 031 914 40 40, E-Mail info@intake.ch
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